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Recenzowana monografia dotyczy problemu niezwykle istotnego w erze przelomu cywi-
lizacyjnego, czwartej rewolucji przemysiowej i rosnacej roli wiedzy jako gtléwnego zasobu
decydujacego o zdolnoSci innowacyjnej i przewadze konkurencyjnej krajow na global-
nym rynku. Autorka wskazuje na kluczowg rol¢ miedzynarodowego handlu materialnymi
i niematerialnymi produktami wiedzy w uzupelnianiu potrzeb technologicznych krajow
doganiajacych, zwigkszaniu ich potencjalu badawczo-rozwojowego i poprawie jakosci ka-
pitalu ludzkiego przy rownoczesnym rownowazeniu bilansu platniczego eksporteréw tych
débr. Celem pracy jest analiza tendencji w migdzynarodowym handlu produktami wiedzy.
Autorka stawia teze, ze od poczatku XXI w. w gospodarce Swiatowej nastepuje znaczace
przyspieszenie mi¢dzynarodowej wymiany tymi produktami.

Praca sktada si¢ z czterech segmentéw. Pierwszy z nich zawiera definicje wiedzy i jej
kategorii. Przedstawiono tu zarys procesu rozwoju teorii handlu mi¢dzynarodowego. Po
krétkim krytycznym przegladzie klasycznych i neoklasycznych teorii Autorka, na podsta-
wie bardzo bogatej literatury przedmiotu, omawia szeroko teorie wspofczesne, uwzgled-
niajace role postepu technicznego (rozwoju wiedzy) w ksztattowaniu migdzynarodowych
obrotéw handlowych. Przeglad obejmuje teorie neotechnologiczne, luki technicznej,
teorie cyklu zycia produktu, rosnacych korzysci skali oraz teorie neoczynnikowe. Autor-
ka podkresla, ze wspodiczesne teorie handlu migdzynarodowego odrzucajg zatozenie, ze
wiedza nie zmienia si¢ w czasie i jest dobrem publicznym, tj. nie bedacym przedmiotem
handlu. Konkluzja rozwazan teoretycznych na temat wiedzy i syntez handlu mi¢dzynaro-
dowego jej produktami jest stwierdzenie, ze istniejace prawne ograniczenia korzystania
z wiedzy przez podmioty nieupowaznione i niepozadane wskazuja, ze wiedza moze przyj-
mowac cechy dobra prywatnego.

W tej czesci pracy warto wyr6znic autorska propozycje klasyfikacji produktow wiedzy
i okreslenie form, w jakich dokonuje si¢ handel mi¢dzynarodowy tymi produktami. Kla-
syfikacja ta stanowi podstawe badania empirycznego. Autorka zastrzega si¢ jednak, ze
niematerialny charakter wiedzy nie pozwala na ujecie w oficjalnych statystykach catych
jej zasobdéw. Wobec tej trudnosci pomiaru migdzynarodowego handlu wiedzy, Autorka
proponuje pewne uproszczenia w stosowanej ich kategoryzacji. Dzielac wiedze na jaw-
ng i ukryta, klasyfikuje produkty wiedzy na materialne i niematerialne. W bloku wiedzy
jawnej przyjeto, ze materialnymi produktami wiedzy sa dobra wysokiej techniki, niemate-
rialnymi za$ sa prawa wtasnosci intelektualnej. Za niematerialne produkty wiedzy ukryte;j
przyjeto ustugi oparte na wiedzy. Do tak wyr6znionych produktéw przyporzadkowano
zmienne, dla ktoérych istnieja dane umozliwiajace badanie duzej liczby krajow w diugim
okresie. Jako pierwszy skodyfikowany no$nik wiedzy jawnej zbadano dobra oparte na
wiedzy, ktére sprowadzono do dobr wysokiej techniki (selekcja opiera si¢ tu na relacji
naktadéw na B+R do wartoSci sprzedazy). Do badania mi¢dzynarodowych przeptywdéw
niematerialnych produktéw wiedzy wykorzystano dane dotyczace transferéw praw wia-
snoSci intelektualnej, uzupetnione danymi bilansu ptatniczego. Naleza do nich transfery
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patentow, licencji, know-how, projektéw znakdw towarowych, $wiadczenie ustug technicz-
nych, prowadzenie dzialalnoSci B+R.

W zaproponowanej autorskiej klasyfikacji dobr wiedzy ostatnim jej elementem sa mig-
dzynarodowe transfery niematerialnych produktow wiedzy ukrytej, gdzie przyjeto, iz ich
reprezentantem sg ustugi oparte na wiedzy (np. wiedza ekspercka). Przyjete rozwigzanie
Autorka uzasadnia tym, ze §$wiadczenie ustug wymaga bezposredniej relacji migdzy pro-
ducentem i konsumentem, bedacej kluczowym elementem przekazywania wiedzy ukry-
tej. Przemawia to za zastosowaniem zaproponowanego rozwigzania do badan ukrytych
elementéw wiedzy trudnych do pomiaru innymi metodami. Zdaniem autorki popraw-
no$¢ zastosowanej metodologii uzasadniajg zmiany strukturalne gospodarki Swiatowe;j,
jej sukcesywna serwicyzacja i w §lad za tym zmiany struktury handlu migdzynarodowego,
w ktérym stopniowo ro$nie znaczenie dobr i ustug innowacyjnych nasyconych wiedza.

W ksigzce wskazano na znaczacy stopiefi rozpoznania problematyki mi¢dzynarodo-
wych transferé6w wiedzy w formie twardych technologii uciele$nionych w dobrach mate-
rialnych i bardzo stabe rozpoznanie transferéw ,,mi¢kkich” technologii ukrytych. Stad
zastosowane w tej ksigzce podejScie mozna uznaé za nowatorskie.

Drugi rozdzial monografii pos§wigcono analizie tendencji zmian w mi¢dzynarodowym
handlu materialnymi produktami wiedzy o charakterze jawnym, tj. dobrami wysokiej
techniki. Wyniki badania potwierdzily dominacj¢ krajow wysoko rozwinigtych w handlu
tymi dobrami. Wzmacnia jg zaplecze instytucjonalne i edukacyjne, zwickszajace zdolnos¢
absorpcyjna nowej techniki w tych krajach.

Wazne jest rownocze$nie spostrzezenie, ze udzial migdzynarodowego handlu pro-
duktami high-tech w handlu §wiatowym ogotem jest umiarkowany i wykazuje tendencje
spadkowa. Bardzo interesujacy jest watek pracy po$wigcony zmianom struktury geogra-
ficznej $wiatowego handlu dobrami wysokiej techniki. Badanie potwierdzilo dynamicznie
rosnacy udziat w nim eksportu gospodarek wschodzacych, w tym gtéwnie Chin. Réwno-
cze$nie poglebiona analiza statystyk handlu warto$cia dodang wykazala, ze gospodarki te
sa zaangazowane gtownie w produkcje w koncowych segmentach globalnych tancuchow
wartoS$ci. Badanie handlu migdzynarodowego z uwzglednieniem udzialu krajowej i zagra-
nicznej wartosci dodanej potwierdzito, iz Chiny sg eksporterem dobr finalnych high-tech
do USA i UE, lecz znaczna czg$¢ wartosci tych dobr nie zostata wytworzona w Chinach,
lecz powstata wezesniej w krajach, z ktérych pochodzi my$l techniczna. Chiny sg na konicu
dtugiego globalnego faficucha warto$ci w sfragmentaryzowanym procesie biznesowym.
Wymiana ta jest korzystna zaréwno dla krajow wiodacych (niskie koszty pracy), jak tez
opOznionych, fragmentaryzacja bowiem poszerza ich dostep do nowej wiedzy. W podej-
mowaniu decyzji korporacji transnarodowych o lokowaniu pewnych etapéw produkcji za
granica moze przewazac stopien ochrony wtasnosci, w tym praw wtasnosci intelektualne;.
Wzrost poziomu ochrony IP moze zwickszy¢ eksport w wyniku rosngcych kosztow imitacji
w kraju importera oraz ochrony prawnej innowatorow.

Na podstawie szerokiego przegladu Swiatowej literatury teoretycznej i wynikow wielu
badaf empirycznych autorka konkluduje, ze nie wyjaSniaja one jednoznacznie wplywu
ochrony IP na migdzynarodowe obroty handlowe. Wskazuje ona jednak, ze w badaniach
empirycznych prowadzonych za pomoca modelu grawitacji dotyczacych réznorodnych
czynnikow determinujacych skfonnos¢ krajow do eksportu jako jedna ze zmiennych przyj-
muje si¢ zagrozenie imitacja, bedaca funkcja ochrony praw IP i zdolnoSci do imitacji.

Zmienna ta zostala zastosowana takze w autorskim modelu badania zaleznosci migdzy
zagrozeniem imitacja wlasnoSci intelektualnej w krajach importujacych a eksportem do
nich dobr high-tech. Badaniem obj¢to eksport z 5 krajow wysoko rozwinigtych do wszyst-
kich krajow $wiata w latach 1970-2010. Proces estymacji obejmuje modele dla wszystkich
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krajow ogoétem i dwodch ich grup wyr6znionych na podstawie poziomu PKB per capita.

Sformutowano trzy wnioski z tego badania:

1. Wigkszemu zagrozeniu imitacja towarzyszy mniej intensywny eksport dobr high-tech
do wszystkich krajow ogotem.

2. Rosnacemu zagrozeniu imitacja towarzyszy wzrost eksportu high-tech do krajow o wy-
sokim i sredniowysokim PKB per capita.

3. Wigkszemu zagrozeniu imitacja towarzyszy mniej intensywny eksport do krajoéw o ni-
skim i §rednioniskim PKB per capita.

Na postawie powyzszego badania z uzyciem modelu grawitacji Autorka formutuje
rekomendacje dla decydentdéw w krajach op6zZznionych, aby dla wzrostu transferu wiedzy
do tych krajow przez handel migdzynarodowy wprowadzaly one bardziej restrykcyjne
regulacje dotyczace ochrony wlasnosci intelektualne;.

Trzeci rozdzial monografii po§wigcono migdzynarodowym obrotom niematerialnymi
produktami wiedzy ukrytej, tj. ustugami opartymi na wiedzy, w ktérych wiedza jest glow-
nym czynnikiem ich produkcji i §wiadczenia. Analiz¢ obrotéw tymi ustugami poprzedzito
ich zdefiniowanie i klasyfikacja, wskazanie znaczenia dla gospodarki wybranych krajow
i handlu migdzynarodowego. Okreslono takze ich pozycje w istniejacych systemach staty-
stycznych. Z uwagi na ograniczong dostgpno$¢ danych przyjeto, ze branzami ustug opar-
tych na wiedzy sa ustugi tacznosci, finansowe, ubezpieczeniowe oraz biznesowe. Ich wkiad
w tworzenie PKB w krajach wysoko rozwinigtych (USA, UE-15) jest znaczacy, wyzszy
niz w krajach rozwijajacych si¢, a dynamika ich wzrostu jest takze znacznie wyzsza niz
w krajach opdZnionych.

Transfer ustug opartych na wiedzy dokonuje si¢ nie tylko przez dynamicznie rosnacy
handel migdzynarodowy, lecz takze przez pozahandlowe kanaly przeplywu wiedzy, takie
jak FDI, transgraniczne kontakty specjalistow, outsourcing ustug, przeplywy specjalistow
w ramach korporacji transnarodowych, mobilno§¢ naukowcow i studentéw. Sa to wazne
kanaly rozprzestrzeniania si¢ wiedzy ukrytej w skali migdzynarodowej. Uslugi te staja si¢
jednym z fragmentdéw faficucha wartosci i uzupelniaja przeplywy handlowe. Ustugi oparte
na wiedzy stanowig obecnie ok. 45% §wiatowego eksportu ustug rynkowych. Eksport ten
rosnie szybciej niz ustug pozostatych, a wysoka dynamika zmian dotyczy gtéwnie ustug in-
formatycznych i informacyjnych, najnizsze tempo wzrostu notuje handel ustugami finan-
sowymi. Podobnie jak w handlu produktami high-tech, takze w handlu ustugami opartymi
na wiedzy dominujg kraje wysoko rozwini¢te, lecz dynamika wzrostu tych obrotow jest
znacznie wyzsza w krajach Azji Potudniowo-Wschodniej i Wschodniej, tj. glownie w In-
diach i Chinach. Oferujac niskie koszty pracy, sa one atrakcyjne dla lokowania wybranych
etapOw wytwarzania ustug i ich off-shoringu.

W omawianym rozdziale autorka podjeta kolejne ambitne zadanie badawcze. Podob-
nie jak w przypadku handlu dobrami materialnymi, podj¢ta probe¢ analizy determinant
mi¢dzynarodowej wymiany ustugami opartymi na wiedzy z pomocg modelu grawitacji.
Pogtebione studia literatury przedmiotu utwierdzily ja o wiaSciwym wyborze narzedzia
badawczego, jednak przeszkoda do pokonania stalo si¢ przygotowanie danych tworzacych
zmienne w modelu grawitacji. Zmienng objasniang byl eksport 10 branz ustug z USA do
UE i do reszty §wiata w latach 2000-2010. Problemem staly si¢ krotkie szeregi czasowe
danych na temat handlu dwustronnego, braki danych dla wielu krajéw i niektérych branz
ustug oraz wysoki poziom agregacji danych.

Konstatujac jednak, ze stosowany model grawitacji spelnia rygorystyczne zasady te-
stowania i moze by¢ podstawg do badania czynnikéw oddziatujacych na handel ustugami
opartymi na wiedzy, wprowadzono oprocz standardowych zmiennych objasniajacych sto-
sowanych w modelu grawitacji zmienne specyficzne dla prowadzonego badania, tj. stopien
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ochrony praw IP mierzony indeksem ochrony patentowej, zdolno$¢ do imitacji mierzona
indeksem kapitalu ludzkiego i zagrozenie imitacjg skonstruowane na podstawie obu tych
indekséw. Wnioski z tego nowatorskiego badania dotyczace poszczegdlnych determinant
miedzynarodowego handlu ustugami uzalezniono od analizy wybranych branz. Poziom
ochrony patentowej w kraju importera jest szczeg6lnie istotny dla ustug okre§lanych jako
prawa autorskie, patenty, optaty licencyjne. Zdolno$¢ do imitacji wykazata zwigzek z eks-
portem ustug informatycznych i informacyjnych oraz pozostalych ustug biznesowych do
UE. Interesujace jest, ze wysokie zagrozenie imitacja wydato si¢ nie mie¢ istotnego zwigz-
ku z poziomem eksportu ustug z USA.

Na podkreSlenie zastuguje ostrozna ocena przez Autorke wynikdw tego nowatorskie-
go badania. Stwierdzono, ze wprawdzie model grawitacji jest poprawnym metodologicz-
nie i uzytecznym narz¢dziem badania handlu ustugami opartymi na wiedzy, to jednak stan
i szczegbtowos¢ dostepnych danych nie pozwala formutowaé jednoznacznych wnioskow
ogdllnych. Autorka postuluje wigc przyszte wykorzystanie innych instrumentéw analitycz-
nych dla uzyskania pelniejszej wiedzy na temat handlu ustugami wiedzy.

Ostatni blok tematyczny tej monografii to analiza mi¢dzynarodowego handlu nie-
materialnymi produktami wiedzy jawnej, sprowadzonymi do przeplywow praw wiasnosci
intelektualnej w skali globalnej. Przedstawione zostaty reguly zwigzane z tymi prawami.
Prawo wtasnoSci przemystowej i prawo autorskie zbadano wspoélnie. Scharakteryzowano
przedmioty objete ochrong z tytulu praw wiasnoSci intelektualne;j i sposoby realizacji tej
ochrony oraz zbadano znaczenie praw I[P w gospodarce.

Branze IP-chlonne, tj. majace ponadprzecigetne wykorzystanie praw IP na zatrudnio-
nego, maja znaczacy udzial w tworzeniu PKB i zatrudnieniu w krajach wysoko rozwinig-
tych (USA, UE), gdzie sa dotrzymywane najwyzsze standardy ochrony tych praw. Tak
duze znaczenie branz IP-chtonnych w krajach wiodacych wiaze si¢ SciSle z wielkoScig ich
wydatkéw na dziatalno$¢ B+R. Nalezy jednak podkre§li¢ znaczaco nasilajaca si¢ konku-
rencje¢ Chin, ktorych udziat w §wiatowych wydatkach na dziatalno$¢ B+R jest juz réwny
udzialowi tych wydatkéw w UE. Przejawem rosnacej roli wiedzy w gospodarkach krajow
rozwijajacych si¢ jest rosnaca skala stosowania ochrony praw IP. NajczeSciej stosowang
metoda tej ochrony sg znaki towarowe i patenty. Popularne sg takze pakiety praw wiasno-
Sci intelektualnej, w ktorych miesci si¢ wiele réznorodnych praw ochronnych. Z poczat-
kiem XXI w. dokonuja si¢ istotne zmiany rankingdéw panstw, w ktorych jest poszukiwana
iudzielana ochrona IP. W stosunku do lideréw nastepuje skokowy wzrost znaczenia Chin
w tej dziedzinie. WatpliwoSci budzi jednak stopiefi spelniania przez chifiskie regulacje
patentowe standardow globalnych, poziom stosowania przepisow, wartoSci komercyjnej
ijakoSci przyjetych rozwigzan. W Chinach — w przeciwienstwie do krajow wiodacych — do-
minuja wnioskodawcy rezydenci, jedynie niewielki jest udzial krajowych wnioskodawcow
poszukujacych ochrony za granica. Warto doda¢, ze 90% wplywow z optat licencyjnych
trafia do USA, UE i Japonii. Najwigkszym importerem praw IP jest Irlandia, w wyniku
czego UE wykazuje nadwyzke platnosci nad wplywami z tego tytutu.

Do uzupetnienia brakujacych danych zastosowano dodatkowa miare handlu niema-
terialnymi produktami wiedzy jawnej, tj. przeplywy rejestrowane w bilansie pfatniczym
w dziedzinie techniki. Obejmuja one handel niematerialnymi ustugami technicznymi oraz
prowadzenie przemyslowej dzialalno§ci B+R. Obraz tej wymiany jest zblizony do handlu
licencjami. W eksporcie i imporcie dominujg panstwa tzw. triady (USA, UE, Japonia).
Pojawiajg si¢ takze kraje doganiajace, takie jak Polska i Wegry, gdzie wydatki na impor-
towana technologi¢ niematerialng przekraczaja krajowe wydatki na dzialalnos¢ B+R.
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Podsumowujac te¢ czeS$¢ pracy, Autorka zastrzega sie, ze przeprowadzone badanie
mi¢dzynarodowego handlu prawami wilasnoSci intelektualnej nie jest pelne, gdyz prawa
autorskie nie podlegaja rejestracji, brak jest wigc danych dotyczacych wielkoSci i obrotu
prawami majatkowymi na nich. Brak jest tez danych dotyczacych skali handlu licencjami,
poniewaz wigkszo§¢ umoéw licencyjnych objeta jest tajemnicg firm, a przeplywy w ramach
korporacji transnarodowych sg znieksztalcone przez dzialania skierowane na redukcje
obcigzen podatkowych. Mimo tych utrudnien Autorka konkluduje, iz badanie wykazalo
rosnace znaczenie praw wlasnoSci intelektualnej w handlu mi¢dzynarodowym, bedace
efektem rosnacej roli zasobu wiedzy w gospodarce i potrzeby jej ochrony przez nieupraw-
nionym kopiowaniem.

W recenzowanej ksigzce zbadano problem niezwykle wazny dla krajow doganiajacych
i stabo rozpoznany, tj. warunki i §ciezki handlowe i pozahandlowe pozyskiwania na rynku
globalnym materialnych i niematerialnych produktéw wiedzy niezbednych dla nadania
impulsu innowacyjnego gospodarce i wzrostu jej konkurencyjnosci. Autorka wykazata si¢
imponujaca znajomosciag bogatej polsko- i anglojezycznej literatury przedmiotu i wielka
pasja badawcza w pokonywaniu przeszkéd metodologicznych i statystycznych utrudnia-
jacych realizacj¢ postawionego zadania.

Wartoscig dodang pracy jest:

e autorska klasyfikacja ustug opartych na wiedzy i form, w jakich dokonuje si¢ handel
tymi produktami;

e nowatorska propozycja badania zaleznoSci migdzy zagrozeniem imitacjg wlasnosci
intelektualnej w krajach importujacych a eksportem do nich produktéw wysokiej tech-
niki (badanie przeprowadzono z pomoca modelu grawitacji);

e analiza determinant mi¢dzynarodowej wymiany ustugami opartymi na wiedzy takze
z wykorzystaniem modelu grawitacji.

Praca ta toruje drogg przyszlym badaniom nad mi¢dzynarodowymi transferami pro-
duktéw wiedzy niezbednymi dla wzrostu konkurencyjnosci gospodarek w przelomowym
okresie rewolucji przemystowej 4.0. Zawiera ona postulaty uzyteczne zaréwno dla polityki
gospodarczej, jak i praktyki.
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